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Business international : achat et vente

Ce cycle donne l'opportunité, trés valorisante sur le marché du travail, d'un acquis
théorique fort propre au BUT, couplé a une expérience professionnelle en entreprise
surla3ans.

Le département Tech de Co de Bordeaux et I'alternance

Plus de 20 ans d’expérience en alternance
Des équipes pédagogiques composées d'enseignants et de professionnels
d'entreprises.

Préparer un BUT Techniques de Commercialisation en alternance, c'est acquérir en
méme temps un dipldme a I'Université et un métier sur le terrain. Pendant les
semestres du cursus, les étudiants/salariés évoluent pour partie a I'lUT oU ils ont des
cours, et pour partie dans leur entreprise d’accueil.

Le département Tech de Co de Bordeaux est un partenaire de confiance dans votre
choix pour I'alternance. Notre processus de sélection rigoureuse et notre expérience
pédagogique reconnue vous assurent le sérieux et la motivation de vos futurs
alternants.

Insertion

Métiers accessibles

Quelques exemples de débouchés en termes de fonctions:

attaché commercial

cadre commercial

chef de pubilicité

chargé de relations publiques
chargé de clientéle

grande distribution.

Secteurs d’activité

entreprises de production
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entreprises de service
établissements financiers
professions libérales ...

Contenus

Contenu de la formation

lls seront articulés autour de Blocs de Compétences communs:

MARKETING (Conduire des actions marketing)

VENTE (Vendre une offre commerciale)

COMMUNICATION COMMERCIALE (Communiquer l'offre
commerciale)

et de parcours que devront choisir les étudiants? Ces parcours
débuteront au cours de la 2éme année du BUT:

Parcours 1: Marketing digital, e-business et entrepreneuriat

Parcours 2: International Business : achat et vente

Parcours 3: Marketing et Management du point de vente

Parcours 4: Business Développement et Management de la relation
client

Parcours 5: Stratégie de marque et événementiel
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